Forsaljningsingenjor
Goteborg

Nu soker vi dig som vill utvecklas till séljare och brinner for att bygga relationer med vara kunder
inom affarsomrade Kyla.

Hos Armatec far du arbeta i ett dynamiskt bolag med marknadsledande produkter. Vi ger dig stora
mojligheter att forma din egen vag till framgang och utveckla ditt affarsmannaskap.

Arbetsuppgifter

Din vardag kommer besta av att sjdlvstandigt och i team bedriva affarsutveckling hos befintliga och
nya kunder. Du ar en problemldsare som har for vana att arbeta strategiskt och langsiktigt. En del av
arbetet innefattar leverantoérskontakter och att sakerstalla konkurrenskraftiga erbjudanden till vara
kunder.

Du kommer arbeta med:
e Presentera och offerera produkter och l6sningar inom kyla.
e Strategiskt utveckla vara kunder och skapa goda affarer.
e Genomfora siljbesok avseende upparbetade leads och avgivna offerter/affarsforslag.

e Att ta fram affarsforslag genom offert som ger kund samt Armatec ett konkurrenskraftigt
erbjudande.

e Bevaka och gora avslut pa gjorda affarsforslag.
® Ge kundsupport i varldsklass via personliga moéten, telefon, mail samt chatt.

e Teknisk support och utbildning bade internt och externt i syfte att skapa 6kad efterfragan.

Kvalifikationer
e Teknisk utbildning eller ett starkt teknikintresse

e Hogskoleutbildning inom forséaljning eller dokumenterad séljerfarenhet, gdrna inom
kylteknik.

e Du har mycket goda kunskaper i svenska och engelska, bade i tal och skrift

e B-korkort

Din profil

Som person ar du mycket forsaljnings- och resultatinriktad och har ett sinne for nya
affarsmojligheter. Du ar lyhord, social och ar mycket motiverad att skapa och utveckla goda och langa
affarsrelationer. Du &r van att sjalvsténdigt driva processer och jobba strategiskt. Du dr en god



kommunikatér och kan bygga natverk saval internt som externt. Du har en formaga att se helheten
och trivs i en roll dar du I6ser vara kunders utmaningar bade idag och imorgon. Tjdnsten innebéar ca
30 resdagar/ ar.

Du har god datorkunskap och beharskar windows/office utan problem. Du har ocksa vana av arbete i
affars- och saljstodsystem.

Valkommen med din ansékan!

Mer information om tjansten:

Affdrsomrdadeschef

Hans Jannemark
031-686282
hans.jannemark@armatec.se

eller

Férsdljningsingenjér
John Flink

031-686288
John.flink@armatec.se

Vi arbetar med |6pande urval under denna rekrytering, vi vill darfér garna ha in din ansékan snarast
moijligt.

Om Armatec

Armatec dr ett kunskapsféretag som léser olika problem fér kunder inom vatten, vidrme, kyla och
process. Det gér vi med hjélp av skickliga och engagerade medarbetare samt noga utvalda produkter
och fdrdiga systemlésningar. Armatec som dgs av Ernstrémgruppen, dr en nordisk koncern med
huvudkontor i Sverige och dotterbolag i Danmark, Norge och Finland.
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