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Visst finns det

@ Kurvorna pekar nedit.Vi matas med
rapporter om en svidande bolinekris och
en stram finanspolitik som leder till en svag
ekonomisk tillvixt. Det kinns som om
lagkonjunkturen har kopplat ett jirngrepp
som det kommer att ta ling tid att ta sig ur.
Eller? Som optimist viljer jag att se mojlig-
heter istillet f6r problem. Det finns manga
positiva saker att ta fasta pa inom den

narmsta framtiden.

Underhall istallet
for nyinvesteringar
Till att borja med gynnas exportindustrin av
den svaga svenska kronan.Vi som jobbar
mycket med OEM-foretag kan intyga att
dessa foretag inte drabbas lika hart av den
ridande ligkonjunkturen. I daliga tider ir
det dessutom vanligt att foretagen skjuter
upp nodvindiga nyinvesteringar pa fram-
tiden. Istillet satsar man pa underhill och
torbittringar av de befintliga resurserna.
Har man inte rad att fornya giller det ju
att forvalta det som redan finns pa bista
satt for att kunna uppnd en okad
processkontroll. Jag dr
givetvis ndjd med att
manga foretag inom
industri och process har
upptackt att vara
effektiva funktionslos-
ningar spar bade tid
och pengar 1 detta

sammanhang.

ljus 1 morkret

Ar mediabilden korrekt?

I den dagliga kontakten med kunderna star
det klart att tillvixttakten 1 vissa fall har
avtagit, men att det inte 4r friga om en total
katastrof. Dirfor stiller jag mig en aning
frigande till medias rapportering, di under-
gangen inte kinns fullt si nira forestiende
som de vill gora gallande. Risken med alla
domedaggsprofetior ir att vi blir for defensiva
och tappar fart och framtidstro. Och da har
vi satt oss 1 en onddigt jobbig situation.
For om det 4r nigot historien har visat sa
ar det att efter lagtryck kommer hogtryck.
Och de foretag som da dr mest forberedda
och snabbast ur startblocken fir ett rejilt

torsprang.

Stravar efter partnerskap
Men sjalvklart stills det extra hoga krav for
att lyckas 1 en ligkonjunktur. Darfor forsoker
vi hela tiden att bli mer och mer lyhérda
tor kundernas krav och 6nskemal. Vi strivar
efter en fordjupad dialog 1 akt och mening
att alltid kunna erbjuda optimala tekniska
16sningar.Vid de tillfillen da alla bitar faller
pa plats handlar det inte lingre om en tradi-
tionell affirsrelation mellan bestillare och
leverantor — dd handlar det om ett partner-
skap som gor alla inblandade till vinnare.
Men f0r att lyckas med detta fullt ut
giller det att hela tiden forfina och spetsa
vart erbjudande. Det gor vi bl a genom att
anpassa saljarbetet efter kundernas skiftande
behov. Och nidr andra skir ner, viljer vi att
anstilla unga talanger med mycket nytink-
ande 1 bagaget. Och inte minst viktigt -
nir det bliser snalt kan engagemang och
arbetsglidje bli den direkt avgorande skill-
naden mellan vinst och forlust. Med det vill
jag bara peka pa att vi Armatecare har {or-
bannat kul pa jobbet. Jag tror och hoppas att

det ska markas nista ging du kontaktar oss.

Berndt Ojerborn
Marknadschef
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S-satsningen gar vidare
med sikte pa London 2012

De Armatec-sponsrade 49er-seglarna Jonas Lindberg och Kalle Torlén

lyckades med malet att kvalificera sig till 0S i Peking. Vagen dit var tuff

och vl pa plats sa gick det inte riktigt som det var tinkt. Nyss hemkomna

finns det dock ingen som helst tvekan — i London ska det bli medalj.

W Jonas Lindberg borjade sin OS-satsning
redan 2001 da han siktade pa att delta 1 Aten
2004. Da blev det ett negativt besked frin
Svenska Olympiska Kommittén. Kalle
Torlén klev in som ny gast och siktet stilldes
in pa OS 1 Peking istillet. Sedan dess har
killarna seglat pa heltid och det handlar om

en tuft tillvaro med cirka 220 resdagar per ar.

Misslyckades i Peking
OS-seglingarna fungerade inte alls som det
var tinkt. Men de uteblivna framgingarna
kom 4nda inte som en direkt overraskning.
Jonas och Kalle hade inte seglat tillsammans
lika linge som medtivlarna. Dessutom hade
de betydligt kortare forberedelsetid in kon-
kurrenterna da de blev klara for OS bara
nagon manad innan det forsta starskottet.
Konkurrenterna visste att de skulle vara
med 1 OS dratal 1 forvig och hade dirfor
klart bittre forutsittningar. Till riga pa allt
var det lattvind ndr tavlingarna drog iging,
nagot som slar hart mot seglare som inte ar
riktigt samspelta. Trots allt 4r killarna néjda
da dventyret 1 Peking var en liroperiod for
det som komma skall i London 2012. Och
ddr dr det bara en medalj som giller.

49er - rolig men svarseglad

49er dr en tvamansjolle med trapets. 49ern
har varit med pd de Olympiska sommar-
spelen sedan 2000. Enligt Kalle Torlén ar
det en tekniskt svir bat.

— Den ar lite lurig att ldra sig men ndr man
vil kan sin sak blir det desto roligare, inte
minst for att det kan ga riktigt fort.

Viktigt med bra sponsorer

Jonas och Kalle ir givetvis vil medvetna om
att deras OS-satsning star och faller med
sponsorintikterna. Och Jonas har en klar

uppfattning om hur en bra sponsor ska vara.

— Jag tycker att det dr valdigt viktigt att vi
blir en del av foretaget, att de verkligen dr
engagerade och tror pa vart projekt. Da kinns
det som att vi har ett gemensamt mdl som vi
ska na tillsammans. Det mdrks tydligt pa
sponsortrdffarna dda racen handlar om en enda

sak — att komma forst i mal till varje pris.
Kalle fyller i:

— Sjalvklart vill man helst bli forknippad med
ett starkt varumdrke. Dessutom dr det viktigt
att personkemin stammer, att bagge parter har

samma forvdntningar pa samarbetet.

Vid sidan av seglingarna pluggar Jonas pa
Chalmers och extraknicker som segelin-
struktor. Kalle forsorjde sig tidigare som

cykelbud men pluggar nu pa KTH.

Armatec ar nojda med samarbetet
Hur kommer det sig da att Armatec har
valt att sponsra just segling? Marknadschef’
Berndt Ojerborn tycker att det finns en
rad beroringspunkter mellan segling och

den egna verksamheten.

— Tradition, modern teknologi, lagarbete och
langsiktighet dr vl de viktigaste faktorerna
som_forenar oss. Sjalvklart vill vi ha utvixling
rent marknadsmdssigt pa var ekonomiska
satsning och segling har visat sig fungera bra
i savdl relationsskapande som varumdrkes-
byggande syften. Vi har haft ett antal kund-
tréffar dar killarna presenterat sin OS-satsning
i ord och bild och i de efterfoljande seglings-
tavlingarna gav alla jarnet. En sadan traff
starker relationerna och gor det sa mycket
enklare att utveckla ett omsesidigt partnerskap
med kunderna. Sa var satsning pa segling
dr en investering som lonar sig pa bade kort

och lang sikt.
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Effektiva automationslosningar
ar nyckeln till framgang for LKAB

| somras invigde Kronprinsessan Victoria LKABs pelletsverk KK4 och anriknings-
verk KA3 i Kiruna under pompa och stat.

Ett gigantiskt industriprojekt var fardigt och en mycket hog automations-

grad ska sakerstilla en kostnadseffektiv produktion. Gladjande nog var vi pa

Armatec med pa ett horn i detta spannande projekt.

@ LKAB tllverkar och levererar forad-
lade jirnmalmsprodukter. For att méta
den Okade efterfrigan har man genomfort
ett omfattande investeringsprogram for
cirka elva miljarder kronor. Tack vare
denna investering ska LKAB ga frin en
produktion pa 20 miljoner ton jarnpellets
per ar till 30 miljoner ton. LKAB har en
ling tradition av att automatisera sina
processer och dirfor stilldes det hoga krav
inom just detta omride 1 KK4 och KA3.

Swen Ytterman, Pidab

Hog automationsgrad

En kostnadseffektiv produktion kriver en
hog automationsgrad, vilket innebir att man
1 stor utstrickning anvinder filtbuss med
bade Profibus-DP/PA och AS-i. Med tanke
pa storleken och projekttiden stilldes det
tuftfa krav pd installation och idrifttagning
av automationssystemet. Allt fran klarstall-
ning, konstruktion, programmering och
leveranser till montage och driftsittning

genomfordes mycket snabbt.

Pidab valde FieldQ

LKAB valde att samarbeta med Pidab som
ar experter pa processautomation. Foretaget
som finns 1 Mélndal och Stenungsund
deltog 1 idéstudien och gjorde bade for-
projektet och ekonomiska kalkyler for
automationen av anliggningen. Senare blev
Pidab delprojektledare f6r automation av
bade KK4 och KA3, med ansvar for
kontroll och ledning av underleverantorer
samtidigt som man deltagit i optimeringen
av anliggningen.

Swen Ytterman pa Pidab jobbar som
konsult for LKABs projektledare for
automation. Sa hur kommer det sig att ni
valde FieldQ till denna applikation?

—Vi ville ha ett robust stalldon med “allt i ett”.
Gransldgen och magnetventil samt majlighet
till AS-i anslutning. Dessutom var det viktigt
med mycket god kapsling som klarar den
extremt svara miljon. Och vdra forvantningar
infriades. Miljon i verken dr mycket svdr med
elektriskt ledande smuts och massor av stank
och overspolning av slam. Dadrfor behovde

vi mycket bra kapsling pd utrustning som

innehdller elektronik. Och det har FieldQ.

Bra vid installation och idrifttagning
Swen tycker att FieldQ skiljer sig vid
installation och idrifttagning jamfort med

traditionella stalldon.

— FieldQ dr mycket enkel, vi valde 20 mm
kontaktanslutning for bus-kabeln, tit och bra.
Jag gillar den enkla funktionen med instillning
av granslagen. Mycket bra med inbyggda
stallskruvar for instdllning av oppnings- och
stangningshastigheten. Vad jag vet sa har det
inte varit nagra problem med FieldQ och just
ddrfor tror jag att LKAB kommer att fortsitta
att anvanda dem istdllet for traditionella
mandoverdon. Men eftersom de har fungerat
sd bra finns det risk att LKABs underhalls-
personal inte har hort talas om dem. Sa ni pa
Armatec far nog daka upp och gora lite reklam

for er, avslutar Swen.
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Idylliska Savsijo ligger mitt i Smaland
av storslagen _nau.;ﬂghjr_amgéﬂgs;rik smaforetagaranda.
Har finns VEA AB, panntillverkaren s;;nJ forst blev kand |/
som “husmadrarnas hjalpreda numt' er ett”. ;
| dag ar foretaget ledande leverantpr till kunder runt
om i hela varlden. Nar det galler a

man garna med oss pa Armatec.

W Alla &r vi barn i bérjan och innan VEA
koncentrerade sig fullt ut pa tillverkning av
pannor lanserade man en rad olika udda
produkter, bl a VEA-tvittmaskinen som blev
mycket popular bland landets hart arbetande
husmddrar. | borjan pa 50-talet tillverkades
den forsta hogtrycksangpannan och sedan
dess har foretaget flyttat fram positionerna
successivt. | dag utvecklar, konstruerar och
marknadsfor man ang- och hetvattenpannor
samt kompletta pannanlaggningar till indu-
strier samt vérme- och kraftproducenter
over hela varlden.

’i.'h’ I
med allt vad det innebar ,

aturer pratart,
I

—

!
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Langvarigt samarbete med Armatec
VEA harr,lsamarbe t med Armatec i 6ver
25 ar. Enligt forsalfpingsingenjor Christer
Hafstrﬁm"bygger samarbetet pa omsesidigt
f6rtroende.:~r

— Det ér tryggt att ga'in i ett projekt tillsam-
mans med Armatec. och Thomas
Forsmark har fi@ft tillrackligt ménga

sittningar fér arﬂJ{ta varyi har varandra.
Armatec vet vilka'krav som,géller och jag

Angpanna till Sydafrika
| borjan av aret inleddes ett gemensamt
projekt i Sydafrika. Via ett annat svenskt
foretag, UHT i Kungalv, fick VEA kontakt
med stélverket Columbus Stainless i Syd-
afrika. Ordern géllde en VEA UNIVEX-
angpanna som &r den ledande 3-straks
&ngpannan i Sverige. VEA ansvarade for
installationen och hade dven personal pa
plats vid idrifttagningen. Armatec levererade
huvuddelen av all armatur, bl a reglerventiler,
avstangningsventiler och nivastall.
Samarbetet mellan VEA och Armatec
fungerade friktionsfritt fran order till leverans

och idrifttagning. Sa det lar val bli en fortsatt-

ning, kanske i 25 ar till.

|

strijm, forsaljningsingenjor pa VEQ har samarhjg _. med

\




4 SID 8 ARTIKEL PA JAKT EFTER NYA TALANGER

Marika ar alltid pa jakt

efter nya talanger

P, Forvantningarna infriades
— Nr jag gick in i detta forvintade jag

Foretag som vill sta starka i

framtiden maste attrahera
“ o g att fd isd ket

unga talanger med formagan 'm%a, Ja prova pd sd MC ¢ Sf)m

mojligt. Och det fick jag verkligen

att tanka i nya banor.
Samtidigt ar det viktigt
att nykomlingarna backas

gora eftersom jag roterade runt pa
Ernstromgruppens olika foretag.
Samtidigt var jag lite orolig for att
0 o pon jag bara skulle fa gora enkl
upp sé att de far hjalp Jjag bara skulle fa gora enklare

saker som ingen annan ville

| \ : ta i. Men jag blev snart

med den personliga
utvecklingen och
att de snabbt

lugn for det stod helt
klart att programmet

var oerhort seriost och

kommer in i
) alla visade respekt for
foretagskulturen. det jag kunde bidra
Mot Marika med. Det allsidiga
Fischer 28 ar, programmet blev en
- b d fo
som tidigare ra grogrund for

) . personlig utveckling.
har varit trainee Dessittom var
introduktionen
valdigt bra och det
kandes tryggt att

fa en handledare

och numera

ar ansvarig
projektledare
for vart trainee-

i varje projekt.
program.

Tips till
W Under den ettariga sokande
traineetiden fir deltagarna ~ Antagningskraven
genomga ett allsidigt pro- ar riktigt tuffa och
gram med mycket praktiskt det tycker Marika ir bra.

arbete kombinerat med — Armatec dr krdsna efter-

projektspecifika utbildnings- som det dr sa oerhort viktigt
program. Deltagarna far att fd in rdtt personer pd

direktkontakt bide med

Armatecs operativa ledning

programmet. Det handlar ju
om en viktig och serids
framtidssatsning. Omvdint

ar det lika bra for den

sokande att antagnings-

och de olika bolagen inom
Ernstromgruppen. Det ger
goda mojligheter att lara kidnna
kunder, leverantorer samt kraven dr harda eftersom
toretagets olika funktioner. man snabbt far klart for sig
Nir Marika Fischer

studerade "Management av

vad som gller.

Men vad ska di en

tillvaxtforetag” pa Handels- sokande tinka pa?

hogskolan fick hon reda pa — Forst och viktigast — som

att Ernstromgruppen sdkte trainee blir du automatiskt

Managementtrainees. Ett en viktig person som
lagom stort familjeforetag lit
lockande, Marika sokte och

L)

blev antagen. I dag jobbar hon N

Armatec verkligen

kommer att satsa pad.

som controller och ir operativt
ansvarig for utférandet av

traineeprogrammet.

Det finns inga begransningar — med nyfiken-
het, djavlar anamma och en klddsam dos
odmjukhet har man alla mojligheter att
skaffa sig en bred bas att std pd i framtiden.
Dessutom dr det viktigt att gilla saljarbetet
och verkligen vara engagerade i kunderna.
Visst, det handlar mycket om teknik, men
aven om att kunna leva upp till kundernas

olika krav och onskemal, avrundar Marika.

Lar kdnna tre av vara
nya problemlosare

Joel Fredholm 27 ir, har studerat Industriell
ekonomi och tidigare jobbat i ett energi-
foretag. Hans forhoppning ar att fa en bra
bild av vad Armatec kan erbjuda och ta sig
an utvecklande arbetsuppgifter.

Joel vill bidra med helhetstinkande
da han har erfarenhet av sivil ekonomi
som teknik, vilket gynnar bade kunder och
leverantorer. Han tinker girna i nya banor
och ir vildigt nyfiken pd allt som dr nytt
och spinnande.

Peyruze Ozmen 25 ir, ir affirs- och
civilingenjoren som toppat sin meritlista
med ett masterprogram 1 bioteknik. Hon
tycker att Armatec dr precis lagom stort
for att hon inte ska forsvinna 1 mingden.
Milet ir att fa goda mojligheter till
personlig utveckling och en helhetssyn
pa verksamheten.

Som nyutexaminerad kinner Peyruze att
hon kan bidra med nytinkande di hon ar
uppdaterad pa det senaste. Detta 1 kombi-
nation med den samlade erfarenhet som
redan finns pd Armatec kan bli en vinnande
formel. Och inte minst viktigt — hon
kommer att bidra till att Armatec blir mer
mangkulturellt.

Martin Lagerstedt 30 ar, ir Hogskole-
ingenjoren som kom 1 kontakt med Armatec
nir han jobbade pa ett besiktningsforetag.
Han ser fram mot ett intressant och mang-
sidigt program med allt frin dimensionering
och forsiljning till kundkontakter och
ekonomi. Med sin industriella bakgrund
har Martin en bred kunskapsbas och kan
darfor bidra med ett helhetstinkande.
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PED - direktivet for
tryckbarande anordningar

For oss som arbetat med tryckbirande
anordningar ir detta direktiv for de flesta
det viktigaste som hint inom omradet
regelverk under det senaste decenniet.
Ar 2002 blev PED tvingande och diri-
genom upphorde det nationella svenska
tvingande regelverket. Den svenska forfatt-
ningen har namnet Tryckbirande anord-
ningar AFS 1999:4 och kan enkelt laddas
ner pa www.av.se.

En tryckbirande anordning eller aggre-
gat som uppfyller PED fir fritt levereras
inom EES (de 27 EU linderna, Norge,

Island och Liechtenstein).

Sammanfattning av de viktigaste

delarna for brukaren

* Giller med vissa undantag for tryck-
barande anordningar med hogsta tillitet
tryck PS hogre 4n 0,5 bar.

* Fluid dr det nya sammanfattande ordet
tor gaser, vitskor och dngor 1 ren fas samt
blandningar av dessa. En fluid kan inne-
hilla fasta imnen/en suspension).

*Viktiga undantag ir tex ljuddimpare,
rorledningar for transport av fluider och
anordningar som faller under ADR
(farligt gods pa vig), RID (farligt gods pa

jarnvig), IMDG (farligt gods till sjOss),
ICAO (civil luftfart).

Klassning av den tryckbarande
anordningen gors i foljande steg:
1. Typ av fluid faststills

Farliga fluider tillhor Grupp 1, vilket ir:

* explosiva

» mycket littantindliga

* littantindliga

« antindliga (da den hogsta tillatna

temperaturen Sverstiger lampunkten)

» mycket giftiga

* giftiga

* oxiderande

Grupp 2 omfattar alla fluider som inte

ingdr 1 grupp 1. Detta innebir tex att

vatten, anga och luft omfattas av grupp 2.

2. Identifiering av tillimpligt diagram 1
AFS 1999:4 (fig. 1).

Viktigt for brukaren
* Se till att den tryckbirande anordningen

3. Frén gillande diagram erhills uppgift ar CE-mirkt, anordning 1 8§ fir dock

om kategori (I —IV) eller 8§ (fig. 2).
Tillverkaren av den tryckbarande

inte CE-mirkas. Sikerhetsutrustning, tex
sikerhetsventiler skall vara CE-mirkta
enligt kategori IV.

anordningen far fritt vilja limplig
Upphandla om mgjligt aggregat (flera

modul som uppfyller kategorin.

Eér anordningar i 8§ giller att de skall tryckbiarande anordningar som satts

konstrueras och tillverkas enligt god samman av en tillverkare for att bilda en

integrerad och funktionell enhet). Aggre-

teknisk praxis 1 nigot land inom EES
gatet skall dd vara CE-mirkt av tillverk-

(EU, Norge och Island). En anordning

i 8§ fir inte CE-mirkas aren. Exempel pd aggregat ar AT 8481,

komplett angvixlingsmodul.
4.Vald modul specificerar de tekniska krav

Ett aggregat ir redan Installationsbesiktigat
enligt AFS 2005:3, vilket ir en smidig

kostnadseftektiv 16sning for brukaren.

som giller for konstruktion och tillverk-
ning av den tryckbirande anordningen.
Modulerna aterfinns 1 AFS 1999:4,
bilaga 3. Detta forfarande benimns

Dokumentation, tex materialcertifikat
skall forvaras hos tillverkaren under 10 ir

bedémning av Sverensstimmelse och fran tillverkningsdagen. Detta innebir att

dr forutsittning for CE-mirkning. brukaren bor virdera nyttan av att bestilla

o denna typ av dokumentation. Hir finns
CE-markning

Alla tryckbarande anordningar eller aggregat
skall vara CE-mirkta, giller dock ej 8§.
Kategori I; CE-mirkning.

Kategori II; III och IV; CE-mirkning med

unikt nummer for att identifiera tillverkaren.

mojlighet till kostnadsbesparingar.

Forsakran om Overensstaimmelse skall
alltid finnas tillganglig for brukaren for en
CE-mirkt produkt eller aggregat.

* Bruksanvisning pa svenska skall tillhanda-

hillas av leverantoren.

Bo Seborn, Teknisk chef

Fig 1
Tryckkarl Panna, ang- Rorledning
Gas" | Vatska @ ochhetvatten | Gas | vitska
Fluidgrupp |1 | 2 | 1 | 2 112 1 2
Diagram 19 2 | 3 4 5 6% 7% 8 | 9

1) Géller aven for vatska vars angtryck vid hogsta tillaten temperatur (TS) 6verstiger det normala atmosfartrycket med mer an 0,5 bar
2) Tryckbarande tillbehdr, tex ventiler, ingér normalt i rérledning, dock kan vid stor volym kolumnen “Tryckkarl” vara tillamplig

3) Fér instabil gas géller kategori lll

4) Fér temperatur >350°C géller kategori Il

Fig2 Bedomning av dverstammelse — val av modul
Kategori | Il i IV
Modul A A1 B1+D B+D
D1 B1+F B+F
E1 B+E G
B+C1 H1
H

Bilaga 3 i AFS1999:4 ger en detaljerad beskrivning av kraven i respektive modul. Sakerhetsutrustning skall normalt klassas i kategori IV.
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" Valkommen
till nya
armatec.se

Vi ar glada och inte sa lite stolta nu nar arbetet med var nya webbplats ar

fardigt. Under resans gang har idéerna flodat fram och tillbaka. For det mesta

har vi dragit at samma hall men till och fran har vi haft olika asikter om hur

slutresultatet skulle se ut. Men med facit i hand ar alla inblandade dverens

om en sak — vi ar riktigt néjda med var nya kundorienterade webbplats.

W Kristoffer Freeman, ansvarig for
webbplatsprojektet pa Armatec, forklarar

malsittningen med arbetet.

— Vi ville skapa en kundorienterad webbplats,
med enkel och logisk informationssokning.
Allt for att underldtta sa mycket som mdajligt
for kunderna. For att lyckas med detta gjorde
vi en omfattande forstudie. Vi pratade bla med
entreprendrer och konsulter for att fi reda pa
deras synpunkter. Det dr alltsa till stora delar
deras svar som ligger till grund for webbplatsens
utformning och innehall. Samtidigt vill jag
podngtera att detta bara dr borjan pa vart
webbprojekt. Tanken dr att webbplatsen hela
tiden ska utvecklas efter aktuella kundbehov.
Dirfor blir vi tacksamma om vara kunder
hor av sig med tankar och funderingar

om hur vi kan forbdttra webbplatsen.

Snabb och enkel
informationssokning
NetRelations ir ett av landets

ledande foretag nir det handlar
om att bygga anvindbara,

tillgangliga och sokoptimerade
webbplatser. Projektledare Jonas
Derne forklarar uppligget.

— Vi har gjort om webbplatsens
struktur, design och grinssnitt.
Dessutom har vi flyttat éver
webbplatsen till en ny platt-
form, EPiServer, som dr
ett publiceringsverktyg som
underldttar for snabba
innehdllsuppdateringar och
sokordsoptimering.
En viktig malsdttning var att
lyfta fram innehallet sa att
besokaren snabbt och enkelt kan
hitta information om produkter och
teknisk hjdlp. Den nya plattformen i
kombination med webbplatsens tekniska
uppbyggnad, bidrar till att webbplatsen
kommer att fa bittre placeringar i sok-

motorernas indexering, avslutar Jonas.

Nya smarta funktioner

Startsidan — fran startsidan finns ingangar
till vara viktigaste kundgrupper — installa-
torer, konsulter, fastigheter, energibolag,
kommuner och industrier. Ingingarna leder
direkt till branschrelaterad information
och forslag pa 1osningar inom respektive
omrade.

Produktfliken — innehiller samtliga vira
produkter. Utover en detaljerad produkt-
information finns produktblad, bruksan-
visningar och dokument. Samtliga gar att
ladda ner som pdf.

Produktfliken har utrustats med en avan-
cerad sokmotor for att det ska bli enklare
att hitta till ritt produkt med fritextsékning.
For att gora en smalare sokning kan
produktens AT- eller RSK-nummer anges
1 sokfiltet. Det gir dven att gra en dnnu
mer detaljerad sokning genom att bla ange
dimensionsomrade, tryckklass, temperatur
eller anvindningsomride. Produktinforma-
tionen hamtas upp fran vir produktdatabas
som ir kopplad till webbplatsen.

Teknisk hjalp — under denna flik finns
information om produkter och olika
tekniska hjalpmedel. Hir gar det tex

att gora enhetsomvandlingar, tryckfalls-
berikningar, flinsnormer och resistens-
tabeller. Hir finns dven mojlighet att
skicka in dimensioneringstorfrigningar
pa expansionskirl, shuntgrupper, sikerhets-
ventiler och fjarrvirmecentraler. Dessutom
gar det att ladda ner handbdcker och
broschyrer.

Service — under servicefliken finns
kontaktuppgifter till serviceavdelningarna
1 Stockholm och Géteborg. Positionen
”Vanliga fragor” tar upp de mest fore-
kommande frigorna inom respektive
produktkategori.

Evenemang - evenemangskalendern
innehaller tidpunkter for utbildningar,
kampanjer och missor. Kalenderhindel-
serna visas dven 1 en nyhetslistning pa
olika delar av webbplatsen.
Nyhetsprenumeration - nytt for armatec.se
ar att det kommer att finnas mojlighet att
via RSS prenumerera pa nyheter frain webb-
platsen. Ett enkelt och eftektivt sitt att
alltid hilla sig uppdaterad om det senaste.
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kundkategorier: installation, konsult, fastighet, energibolag, kommun och industri. Varje
bransch eller kundkategori har sin egen startsida, dér det gar att hitta forslag pa losningar,
evenemang, nyheter och annan information som &r kopplad till den specifika branschen.
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sokmotor for att man lattare ska hitta till ratt produkt. For att gora
en smalare sokning kan produktens AT- eller RSK-nummer anges i
sokfaltet. En mer detaljerad sokning gar att géra genom att ange
dimensioneringsomrade, tryckklass eller temperatur. Produktinfor-
mationen hamtas upp fran Armatecs produktdatabas som é&r kopplad
till webbplatsen.

Majlighet att prenumerera pa nyheter via RSS. Via RSS (Real Simple Syndication) kan
besdkarna ta del av de senaste nyheterna frdn Armatec utan att besoka webbplatsen.
Genom RSS skickas nyheterna i en kortversion till RSS-l&saren i samband med att de
publiceras. Flera av vara vanligaste webbldsare har fardiga I6sningar for att lasa RSS-
floden, och har du Outlook 2007 gar det att prenumerera pa nyheter direkt till din e-post.

Los kluringen sa kan det bli du
som vinner en sodastreamer

En larare sa till sin klass att produkten av aldern pa hans tre barn var 96. Han berattade aven att
summan av barnens alder var lika med numret pa den sal som klassen befann sig i. En elev sager
da att det inte gar att losa uppgiften med den informationen. Lararen tilligger da att tva av barnen
gar i skolan. Da lyckades eleverna losa uppgiften. Klarar du det?

Utslagsfraga: Vem &r ansvarig for Armatecs traineeprogram?

Vi vill ha ditt svar innan den 30 januari, 2009.

Vi sdger stort grattis till vinnarna i forra numret. Stefan Nilsson — AArhus Karlshamn Sweden AB, Kennet Norberg — Alstom Power,
Johnny Bjuhr — Epsilon Tekno AB, Christer Julén — Holmen Paper och Roger Palmquist — Astra Zeneca



Paul ar var nya
distriktschef

Vi ir glada 6ver att Paul Brinnstrom nu finns pa plats 1 Lulea.
Paul kommer nirmast frain Bravida dir han var projektledare
och dessforinnan jobbade han som VVS-konsult. Pa fritiden

lockar naturupplevelser 1 form av jakt, skog och ridning.

Therese hjalper
vara energikunder

Vi sdager hej och vilkommen
till Therese Magnusson, ny
marknads- och produkt-
ansvarig kundomride
Energi. Pa fritiden blir
det mest umginge med
familjen, garna skogs-
promenader med den
fyraariga sonen 1 sallskap.
Men iven yogapassen stir

hogt 1 kurs.

Olle flyttar
till Stockholm

Olle Bjurstrom som jobbat som Produkt- och

Marknadsansvarig pa Géteborgskontoret byter
ganst och flyttar till Stockholm den 1 februari
2009. Dir blir han siljare inom kundsegmentet
Process/OEM och kommer bla att jobba med
Hans Lundkvist kunder (Hans limnade Armatec
tidigare 1 host for annan verksamhet). Manga av
er har redan varit 1 kontakt med Olle per
telefon eller kanske triffat honom 1 samband
med hans kurser i Ang- och Kondensat-
system.Vi pd Goteborgskontoret
kommer givetvis att sakna Olle

och onskar lycka till 1 storstaden.
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